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PRESSEMITTEILUNG   

 

Weltklasse: Miller Heiman unter den Top 20 Leadership Training 

Companies  

Führungsrolle von Miller Heiman im Bereich „Innovative Vertriebslösungen“ wird von 

Trainingsindustrie.com bestätigt 

 

Amberg, im März 2014 
 
Mehr als 20.000 erfolgreiche Kundenprojekte in den vergangenen 35 Jahren spiegeln es bereits 

wider: Miller Heiman ist weltweit führend mit seinen innovativen und praxiserprobten 

Vertriebslösungen. Dies wurde nun auch durch das Portal Trainingsindustrie.com bestätigt: 

Miller Heiman nimmt einen ausgezeichneten Platz unter den Top 20 Leadership Training 

Companies ein. 

Trainigsindustrie.com hat es sich zur Aufgabe gemacht, den Trainings-Markt im Hinblick auf 

innovative Technologien, maßgeschneiderte Services und wegweisende Lösungen zu bewerten. 

Dabei wurden verschiedene Kriterien zugrunde gelegt, wie z.B. die Fähigkeit zur Übernahme 

einer Vordenker-Rolle, der Einfluss und die Anerkennung innerhalb der führenden 

Trainingsanbieter, die Innovationskraft oder die Bandbreite der angebotenen Programme.  

Auch kreative Ansätze wie eLearning, die weltweite Präsenz und die Kundenstruktur von Miller 

Heiman nahmen Einfluss auf die erzielte Top-Bewertung.  

„Die starke Positionierung innerhalb der Weltklasse-Trainingsanbieter ist Bestätigung und 

zugleich Motivation für uns, den Wachstumskurs von Miller Heiman in Europa weiter 

voranzutreiben“, so Siegfried Kreuzer, Managing Director Miller Heiman Europe GmbH. 

 



 

Miller Heiman Europe GmbH | Fleurystraße 7 | D-92224 Amberg | 00800 573 893 70 

 

Über  Miller Heiman – The Sales Performance Company 

Miller Heiman ist weltweit führend auf dem Gebiet der Leistungssteigerung im Vertrieb und 

fungiert seit mehr als 35 Jahren als wegweisende Ressource für Führungskräfte im Vertrieb. Mit 

der Erfahrung aus mehr als 20.000 Kunden-Projekten und der Arbeit mit über 1.5 Millionen 

Alumni helfen wir Unternehmen dabei, effiziente und strukturierte Vorgehensweisen im 

Vertrieb zu entwickeln, die auf Best Practices basieren und darauf abzielen, Abschlussraten zu 

erhöhen, Verkaufszyklen zu reduzieren und Kosten im komplexen B2B-Vertriebsumfeld zu 

minimieren. Unsere Kunden profitieren dabei von unserem praxiserprobten Weltklasse-

Vertriebssystem und wiederholbaren Methoden, die unsere intensiven Forschungsarbeiten 

sowie einen präzisen und kundenorientierten Ansatz nutzen, um nachhaltige Resultate zu 

erzielen. Mit Niederlassungen auf der ganzen Welt (USA, Deutschland, UK und Australien) 

liefert Miller Heiman beständige und zeitgemäße Vertriebslösungen. Weiterführende 

Informationen finden Sie unter: www.millerheiman.com. 
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