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MEHR TRANSPARENZ MILLIEI%IMAN
DURCH MESSBARKEIT
IM VERTRIEB ‘

Erfolgsquote Oberhalb des Trichters
Miller Heiman unterstiitzt Tausende Zykluszeit . Mégliche Projekte
von Unternehmen weltweit, die ; +Leads
Leistungsfahigkeit ihres Vertriebs
signifikant zu steigern und messbar
zu machen. Vertriebscontrolling
bedeutet mehr Transparenz, - Qualifizierung Innerhalb des Trichters
genauere Umsatzprognosen sowie Priorititen Bearbeitungsphase
bessere Planbarkeit von Ressourcen. der Verkaufsprojekte

Erarbeiten Sie mit uns lhren
individuellen Verkaufstrichter und

Abschlussquote
steigern Sie so lhren Vertriebserfolg! 2 :

Innerhalb des Trichters
Abschlussphase

Kontaktieren Sie uns unter
00800 573 893 70

info-europe@millerheiman.com : : -
Kundenbindung Unter dem Trichter

- Cross/Up Selling Erfolg

KP2 ist jetzt Miller Heiman Europe
Miller Heiman Europe GmbH | FleurystraRe 7 | D-92224 Amberg | www.millerheiman.de

| Ready for the next career step” WHUE

Otto Beisheim School of Management

Gl

WH Campus Diisseldorf
teneral Management from a Global Perspective
Development of Leadership Competencies

International Modules: USA, India & China

Full-time MBA Program Part-time MBA Program Our Network B
(Weekend Format) 7 195 Partner Universities Management
1 12 months plus 3 months Master Thesis 7 22 months plus 3 months Master Thesis 7 180 Partner Companies Education

1 Next Intake: April 2013 2 Next Intake: September 2013 2 Alumni Association with more
(Applications still accepted) than 2.900 members

WHU - Otto Beisheim School of Management
Campus Disseldorf
Iikrather StraBe 224a, 40233 Dusseldorf
- lull-time MBA Office: ph. +49 261 6509-140, mba@whu.edu
. Part-time MBA Office: ph. +49 261 6509-670, part-time.mba@whu.edu
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